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APRESENTACAO

Viver € uma dadiva e para viver da melhor forma possivel, sem arrependimentos e
sem pensar que ficou faltando algo para viver, é essencial criar meios de nos reinven-
tarmos. Mas, o que seria “se reinventar”?

Reinventar-se é o mesmo que se transformar, sair da zona de conforto e sair daro-
tina. Algumas pessoas também acreditam que se reinventar é se permitir viver novas
experiéncias, buscar coisas novas para fazer, nao contentar-se com o facil e se desa-
fiar. Outras acreditam que se reinventar é o mesmo que desapegar daquilo que janao é
necessario, mudar a forma de pensar e se adaptar a novidades e mudancas. Todas as
definicoes parecem formas extraordinarias de viver a vida, nao é mesmo?

Essa pandemia nos obrigou a nos reinventar todos os dias. Claramente tivemos
que mudar nossas vidas e até mesmo nosso comportamento. Mas acredite que rein-
ventar-se nio é algo ruim e sim necessario. Quando vocé perde o medo dos desafios e
comeca a encara-los de frente tudo muda, vocé muda.

Nao devemos querer apenas sobreviver, temos que VIVER. Reinventar-se a cada
dia é um desafio grandioso, devemos nos acostumar com as dificuldades para saber-
mos como e quando tomarmos as melhores decisoes.

Precisamos enquanto seres humanos, identificarmos o momento ideal para come-
car a se reinventar. Esse momento é aquele em que acreditamos que algo precisa ser
feito com um pouco mais de entusiasmo, coragem e fé.

Nesse material que desenvolvemos especialmente e exclusivamente para pro-
fissionais da Psicopedagogia e Neuropsicopedagogia, vocé vai encontrar um norte para
alavancar sua vida profissional e se reinventar-se. Percebera que nao é tao dificil como
parece. Entendera que ndo esta sozinho(a) diante deste caos instaurado por esse virus
invisivel - o Covid 19 e suas mutacoes.

Estamos juntos e vamos te passar dicas incriveis para se reencontrar profissional-
mente e continuar sua caminhada com sucesso, éxito e muita prosperidade. N6s da
PsiquEasy fazemos o melhor porque queremos crescer junto com vocé todos os dias,
por isso, sempre estaremos criando algo que possa de alguma forma te ajudar.

Psicopedagoga e Escritora

Daliane Oliveira
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A ARTE DE SE REINVENTAR
TODOS OS DIAS

Viver é a arte de se reinventar todos os dias
Sidney Santborg

0Cé nao precisa ser um ar-

tista ou uma pessoa criati-
va para experimentar a arte de se
reinventar. O despertar do rein-
ventar esta totalmente ligado ao
seu autoconhecimento. Busque
dentro de vocé caminhos alter-
nativos que o facam novamente
sentir-se vivo.

A natureza ao nosso redor e
até mesmo a nossa natureza hu-
mana tem o poder de se reinven-
tar a cada obstaculo da vida. Veja
este exemplo simples que ocorre
com 0 nosso 6rgao, o coragao.

Quando alguma veia se ento-
pe, o proprio organismo trata de
criar novas ramificacoes e as-
sim novas passagens para o flu-
x0 sanguineo. Quando estamos
diante de um obstaculo, ou mes-
mo nos sentindo sem saida e in-
felizes com nossa rotina diaria,
tempos somente dois caminhos a
seguir:

Parar e esperar que algo acon-
teca, ou até mesmo viver com
este medo, dor e vitimismo ou...

Buscar novos caminhos, olhar
em volta e tentar achar nas coi-
sas simples da vida um novo re-
comeco, uma nova paixao e mu-
dar aquela rotina. Pode parecer
simples, e na verdade é simples.

O mundo esta cheio de novas pai-
xo0es e novas descobertas. A difi-
culdade maior esta dentro de nos,
no que realmente nos amarra e
nos prende ao discurso interno
de que nao conseguiremos sair
desta situacao sozinhos.

Vejabem, nao estamos falando
de estados psiquicos que reque-
rem cuidados médicos, estamos
falando de pequenas mudancas
que trazem grandes impactos na
nossa rotina do dia a dia.

Reinventar-se é procurar
dentro de vocé algo que o preen-
cha, que o faca enxergar a mes-
ma coisa sob um outro olhar, um
olhar de gratidao, de aceitacao e
de humildade.

Reinventar é isso, encontrar
um novo prazer a sua volta, que
pode até ser um esforco para
muitos. O seu reinventar é so6 seu,
consegue lhe trazer de volta a
paz, silencia a alma e, como con-
sequéncia, muda sua rotina e o
faz enxergar aquilo tudo que pa-
recia nublado, muito mais claro.

Pode ter certeza de que o ver-
dadeiro reinventar, vocé o en-
contrara nas coisas que estao
disponiveis em sua vida, como:
natureza, conhecimento, carida-
de e gratidao.




VOCE JA TENTOU SE

REINVENTAR
HOJE?




Ao longo do tempo percebe-
mos que sdo inevitaveis e in-
controlaveis as mudancas. Tudo
muda com o passar do tempo e a
verdade é que nao temos contro-
le disso. A maioria das pessoas
nao gostam de sair da sua zona
de conforto.

Zona de conforto é como cha-
mamos aquela situacao em que a
pessoa repete algum comporta-
mento que a faz se sentir segura,
confortavel, e que, até certo pon-
to, funciona para ela. Contudo,
toda essa sensacao de estabi-
lidade é traicoeira, pois deixa
o individuo mais vulneravel as
mudancas que inevitavelmente
acontecem.

Sair da zona de conforto é ter
coragem de enfrentar novos de-
safios, superando assim os pro-
prios limites em busca de al-
cancar conquistas importantes.
Quando isso acontece vocé deixa
de perder oportunidades e co-
meca crescer profissionalmen-
te e principalmente como ser
humano.

Mas, vocé deve esta se pergun-
tando: “Como saber se estou na
zona de conforto?”

Para lhe ajudar a perceber se
esta ou nao na zona de conforto,
trouxemos alguns indicadores ti-
picos dessa situacao.

Insatisfacdo - Ainda que es-
teja uma posicao confortavel,
sem grandes agitacoes, vocé nao
consegue ficar completamente
satisfeito.

Rejeicao aos desafios - Apesar
de vez ou outra, pensar nessa
melhora, é mais simples conti-
nuar com o comportamento do
que aceitar desafios. As possiveis
dificuldades fazem vocé desis-
tir antes mesmo de tentar uma
mudanca.

Falta de proposito - Vocé ja
nem sabe mais por que faz o que
faz. No trabalho, por exemplo, os
dias passam sem nada estimu-
lante acontecer. As horas se ar-
rastam, dia apds dia, sem que
haja um sentido maior por tras
das suas acoes.




MAS, POR QUE SAIR DA ZONA DE
CONFORTO E TAO IMPORTANTE?

Uma vez que vocé consiga deixar esse poco de acomodacao, sua vida vai mudar
completamente. Entenda o porqué.

Tera mais disposicao para trabalhar - A partir do momento que vocé estiver fa-
zendo algo que realmente gosta, a disposicdo para trabalhar sera parte natural do
seu cotidiano. A rotina profissional passara a ter um propésito e sera muito mais
instigante.

Evoluir profissionalmente - O sucesso profissional chega para aqueles que se de-
dicam as suas carreiras. Se vocé gostar do que faz e enfrentar os desafios que surgi-
rem, deixando o comodismo para tras de uma vez por todas, sua carreira vai evoluir
cada vez mais.

Realizacao pessoal - A zona de conforto pode até passar uma sensacao de tranqui-
lidade, mas nada se compara a realizacao pessoal que vocé vai sentir quando trans-
formar essa situacao. Vocé finalmente vai saber o que é ter orgulho de si mesmo.

Para sair da zona de conforto, é fundamental entender que o seu futuro depende
de vocé. Portanto, aceite os desafios que a vida lhe oferece e seja persistente quando
os obstaculos surgirem. Acredite no seu potencial, corra atras dos seus objetivos e al-
cance-os, um por um, até realizar todos os seus sonhos.




O QUE NOS OBRIGOU A
SAIR DA NOSSA ZONA

DE CONFORTO?

ESSA RESPOSTA TODOS NOS SABEMOS, NAO E VERDADE?

o dia 26 de fevereiro do corren-

te ano, completou-se um ano
do primeiro caso de covid-19 detecta-
do no Brasil. Naquela época, ainda nao
sabiamos muito sobre a doenca surgi-
da na China, mas pouco tempo depois,
em11de marco de 2020, a Organizacao
Mundial da Saide (OMS) declarou se
tratar de uma pandemia e o mundo
iniciou uma série de restricoes para
conter o avanco do Sars-CoV-2.

A pandemia do novo coronavirus
transformou a vida das pessoas. Em
todo o mundo. Mudancas na rotina, no
trabalho, no comportamento e, acima
de tudo, nas relacoes humanas. Nunca
se falou tanto em convivéncia e, ao
mesmo tempo, em distanciamento so-
cial. Dois opostos que se intensificam
e ressignificam diariamente. Todo o
caos provocado pela doenca afetou se-
riamente o nosso modo de vida, como
nunca visto anteriormente.

PASSADO UM ANO DO
INICIO DA PANDEMIA DO
NOVO CORONAVIRUS,
RELEMBRAMOS ALGUMAS DAS
MUDANCAS PROVOCADAS
PELA COVID-19.

Trabalho remoto - O quarto, a
sala e outros comodos da casa se
transformaram em locais de tra-
balho de milhoes de pessoas pelo
mundo, que adotaram o home
office. Zoom, Meet, Skype, Slack,
Microsoft Teams e os demais
programas de videoconferéncia
nunca foram tao utilizados para
trabalhar como agora.

Vida social - Manter distan-
cia, ndo aglomerar, usar masca-
ras, nao abracar, evitar aperto de
mao. Estas sao algumas das res-
tricoes com as quais tivemos que
nos acostumar nos ultimos me-
ses, deixando de ir a festas, cine-
mas, shows, eventos esportivos e
de viajar. Muitos bares e restau-
rantes acabaram encerrando as
atividades de vez.



Datas comemorativas, reu-
nides em familia e despedidas
- As restricoes afetaram ainda a
Pascoa, o Natal, o carnaval, o Sao
Joao e outras datas festivas, nor-
malmente marcadas por encon-
tros presenciais com a familia e
0s amigos, trocadas por reunioes
a distancia. A despedida dos en-
tes queridos falecidos desde o
inicio da pandemia também pas-
sou por modificacoes, com a re-
ducao da quantidade de pessoas
presentes em veldrios e enterros.

Estudo online - Fechar as es-
colas para reduzir a transmissao
do coronavirus foi outra medida
tomada, fazendo os estudantes
de todas as idades e niveis de en-
sino terem que se adaptar a uma
nova realidade, na qual professo-
res e colegas de classe estao do
outro lado da tela do celular, ta-
blet ou computador.

Comeércio afetado - Os peque-
nos negocios foram atingidos em
cheio pelo fechamento do comér-
cioaolongodacrise de saide. Um
levantamento da Confederacao
Nacional do Comércio de Bens,
Servicos e Turismo (CNC) divul-
gado no inicio de marco aponta
que pelo menos 75 mil lojas fe-
charam as portas no Brasil em
2020, definitivamente.

Saude mental em perigo - Um
estudo feito em dezenas de pai-
ses no segundo semestre de 2020
relatou niveis significativos de
propensao a ansiedade e depres-
sao associadas aos impactos da
pandemia, conforme o How Stuff
Works. Os trabalhadores da linha
de frente, que atuam atendendo
aos infectados, sao os mais pro-
pensos a tais doencas mentais.

Novos termos e expressoes -
Palavras e expressoes como CO-
ronavirus, lockdown, pandemia,
quarentena, distanciamento so-
cial, imunidade de rebanho, Sars-
CoV-2, segunda onda, variantes e
achatamento da curva passaram
a fazer parte de praticamente
qualquer conversa.

Poluicao reduzida - Apesar de
todos os males causados, a pan-
demia ajudou a reduzir as emis-
soes de gases do efeito estufa,
devido a desaceleracao da ativi-
dade econdémica e a diminuicao
da quantidade de viagens e car-
ros nas ruas.




Essas foram algumas das mudancas que ocorreram com a pandemia. Tudo que foi cita-
do antes nao fazia parte das nossas vidas. Nao escolhemos viver desse jeito,

“FOMOS OBRIGADOS A MUDARE
ACEITAR AS MUDANCAS”

Podemos ver tudo isso como algo ruim ou tentar vé o lado bom também. Com o tempo
comecamos a aprender que até nas coisas ruins podemos tirar coisas boas.

Aprendemos muito com esse caos que se instalou no mundo todo. Com a pandemia, ti-
vemos a oportunidade de conviver mais com quem gostamos, além de poder se reaproxi-
mar de quem estava mais distante e se afastar de quem conviviamos por obrigacao.

Antes nao tinhamos tempo para refletir, pensar, organizar nossas vidas e pensamentos,
pois ndo havia tempo para fazer isso. Agora temos de sobra. E hora de pensar em tudo isso
que estamos vivenciando e, ao mesmo tempo, é importante ter resiliéncia para quando
isso tudo passar. Nao devemos continuar sendo os mesmos, pois essas crises nos ajudam
arefletir sobre tudo. Algumas mudancas, por exemplo, trazem uma nova maneira de ver o
mundo e de nos relacionarmos com as pessoas. Mas, vale ressaltar que tudo isso depende
de cada um de nés.




Como é de costume temos passado por
aqui para te manter sempre bem informa-
do. Dessa vez queremos compartilhar com
vocé algumas novidades. Temos recebido
e-mails de varios profissionais. Eles tém
compartilhado conosco a forma que estao
se reinventado no cenario atual. Acredite, sdo
historias incriveis e que nos ensinam novas
estratégias. Na verdade, elas mostram como
é possivel VENCER todos os dias.

Esses profissionais além de manter seus
atendimentos, dobraram sua clientela uti-
lizando a criatividade e tecnologia a seu
favor. Foi possivel ainda ofertar novos ser-
vicos e alcancar publicos diversos, dobran-
do assim o faturamento e diminuindo seus

custos e investimentos, isso é realmente
maravilhoso.

Algumas situacoes acontecem para nos provar que Somos mais
que capazes de nos REINVENTAR. Melhor ainda, acontecem para
abrir nossos olhos e nos acordar para novas oportunidades.

E isso que esta acontecendo nessa pandemia, acredite.

Se vocé faz parte desse grupo de profissionais, faco como
eles, compartilhe sua historia conosco, queremos contar sua
experiéncia para os milhares de profissionais qu
nos visitam todos os dias. Vamos inspirar pro-
fissionais, tornando-se inspiracao, sendo
como estrelas no céu, brilhando e ilumi-
nando a vida de alguém, faca a diferenca,
COMPARTILHE.

Vamos ficar esperando sua historia, nao se esqueca de mandar algumas fotos, afinal
queremos deixar sua publicacao bem especial. Para compartilhar basta acessar nosso
blog pelo link
https://blog.psiqueasy.com.br/2021/05/06/psicopedagogo-voce-tem-se-reinventa-
do-nessa-pandemia/

e deixar o seu comentario.
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15 POSTS QUE VAO
MUDAR A SUA VIDA
E ALAVANCAR SEUS

ATENDIMENTOS

S IDESISTIR
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PSICOPED,\¢cle cloX

HIASANDO
SUIDESISTIR

E FECHAR
AS PORTAS?

COM O MARKETING DIGITAL TEMOS A POSSIBILIDADE DE
EXPANDIR NOSSOS ATENDIMENTOS, CAPTAR CLIENTES
ALEM DE AUMENTAR A RENDA MESMO QUE ONLINE.
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E PRECISO REINVENTAR-SE, NAO PERDER A
ESPERANCA NESSE MOMENTO E SE PRECISO FOR
RECOMECAR

NOS DA PSIQUEASY
ESTAMOS JUNTO
NESSA CAMINHADA
E ACREDITE JUNTOS
VAMOS CHEGAR LONGE



COMO CAPTAR
CLIENTES

PARA MEU ESPACO
PSICOPEDAGOGICO
NA PANDEMIA?

Com essa pandemia percebemos a necessidade
de nos reinventarmos, visto que nao sabemos
ao certo quanto tempo essa situacao ira durar.
Enquanto esse caos nao passa nossas criancas e
adolescentes necessitam de acompanhamento

psicopedagogico mais do que nunca.

17



18

PARA LHE AJUDAR NESSA MISSAO,
PREPARAMOS ALGUMAS

ESTRATEGIAS DE MARKETING
QUE VOCE PRECISA CONHECER!

CONHECA
SEU
PUBLICO

Antes de qualquer acdo de marketing, é fundamental que o profissional entenda para
quem ele esta direcionando suas acoes. Conhecer o seu publico, além de um facilitador,
serd um guia para as redes sociais e até mesmo quais termos e expressoes utilizar.

Vocé pode se basear na sua carteira de clientes atual e procurar pontos em comum en-
tre eles, bem como escolher apenas um deles e que carregue o maior nimero de caracte-
risticas que vocé considere interligadas a sua atuacao.

Seus aprendentes/pacientes sdo mais criancas, jovens ou adultos? Levante o maximo de
informacoes que puder e sempre baseie suas estratégias nesses dados.

USE AS
REDES SOCIAIS
A SEU FAVOR




VEJA OS RECURSOS QUE PREPARAMOS COM MUITO CARINHO PARA VOCE
INICIAR SUAS ACOES DE MARKETING E VOLTAR A CAPTAR MUITOS CLIENTES.

Atendimento
. Psicopedagégico
. na Pandemia

l'?' =

r que procurar
Atendimento
Psicopedagégico
na Pandemia?

Conheca 5 motivos para isso:

© Para melhorar a atengho;

a0 realizar as tarefas da escola;

D Aumentar o interesse pelas
atividades;

@ Trabalhar os Lapsos de Memdria
e atencio;

@ Aumentar a autoestima nesse
periodo.

ey

Vocé esta
procurando

por Atendimento
Psicopedagdgico
para seu(ua) filho(a)
nessa Pandemia?

Gostou? Nossos designers criaram especialmente
para que vocé possa enviar pelas redes sociais.
Divulgue seu trabalho, isso é fundamental.
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Utilize também o e-mail marketing para convencé-lo do quanto seu trabalho é cru-
cial nesse momento. Veja os modelos que desenvolvemos para vocé adaptar e enviar para
seus clientes e/ou possiveis clientes. Os dois primeiros e-mails podem ser enviados para
aprendentes/clientes e/ou pais que por algum motivo ndo prosseguiram com as sessoes/
atendimentos. Veja:

E-mail para o aprendente/paciente adolescente efou adulto que abandonon os atendimentos.

0la Fulana de Tal, tudo bem?

Estou passando, pois senti muito a sua falta, Faz um tempo gue nio nos vemos mais, Gostaria
de saber como vocé esta em meio a todo esse caos que a pandemia causou. Infelizmente nio podemos
ter aquele contato tdo agraddvel como antes, mas saiba que eu ainda estou por aqui e tenho outras
formas de te atender, claro que de uma maneira que proteja ambas as partes.

Eu gostaria mesmo de saber como vocé esta se sentindo com tudo isso que esta acontecendo?
Depois gueria gue vocé me contasse como vio seus estudos. Vocé esta estudando? Se esta como esta
sendo? Quero que vocé me conte tudinho, Também gostaria de saber como esta sendo passar tanto
tempo em casa. Vocé gosta?

Sabe Fulano, estou sentindo muito sua falta, gosto muito de contribuir com sua evolugio e
avango, Tenho certeza que logo esse momento ird passar e poderemos fazer como antes, Mas,
enguanto essa pandemia nio passa quero dizer que podemos sim continuar nossas sessoes, de uma
maneira diferente ¢ verdade, mas nio menos eficaz. Ainda posso continuar te ajudando. Caso vocé
tenha interesse, entra em contato comigo para conversarmos melhor, tenho muitas coisas importantes
para dizer. Vou ficar aguardando. Segue meu contato e e-mail logo abaixo. Nio deixe de me retornar é
muito importante para mim. Mesmo que ndo seja possivel retornar nossos atendimentos quero que
vocd me conte como esti, ndo esquece 14,

Contato: E-mail:

Atenciosamente;

Psicopedagogoia) Fulana(o) de tal.




E-mail para o pai ou responsivel do aprendente/paciente que abandonou os atendimentos.

0Oli Fulano, tudo bem? (Fulano — colocar nome da mie, do pai ou responsdvel pela crianga)

Senti muito a falta de fulano, faz um tempo gue ndo tenho visto mais. Infelizmente essa
pandemia acabou nos afastando, por isso vim através desse e-mail dizer que ainda estou por agui.
Tenho muitas novidades para compartilhar com vocés. Além disso, gostaria de saber como esta fulano.
Queria saber como ele(a) esta lidando com esse momento tdo dificil que € a pandemia. Ele(a) esta
estudando? Tem apresentado alguma mudanca no comportamento? Sentido algum desconforto,
dificuldade em realizar alguma tarefa da escola ou até mesmo de casa?

Entdo, queria saber um pouco mais sobre como esta sendo os dias dele(a) em meio a tantas
mudancas, pois me preocupo bastante com seu desenvolvimento em todos os aspectos. Sabe Fulano,
estou sentindo muito falta das nossas sessdes, estivamos evoluindo muito. E muito bom poder
contribuir com a evolugio e avango de alguém tdo especial como seu(ua) filho(a).

Tenho cerieza que logo esse momento ird passar ¢ poderemos fazer como antes. Mas, enguanto
essa pandemia ndo passa quero dizer que podemos sim continuar nossas sessdes, de uma maneira
diferente ¢ verdade, mas ndo menos eficaz. Ainda posso continuar ajudando seu(ua) filho(a).

Caso vocé tenha interesse, entra em contato comigo para conversarmos melhor, tenho muitas
coisas importantes para dizer. You ficar aguardando, Segue meu contato e e-mail logo abaixo, Nio
deixe de me retornar é muito importante para mim. Mesmo que nfo seja possivel retornar nossos
atendimentos quero gue vocé me conte como esta, ndo esquece t,

Contato: E-mail:

Atlenciosamente;

Psicopedagogola) Fulana{o) de tal.




E-mail para a escola, mostrando os beneficios de ter um Psicopedagogo(a) na equipe.

Old, tudo bem?

Primeiramente gostaria de me apresentar, sou Fulana (Sobrenone), psicopedagogo(a), residente
deste municipio a XX anos, tenho acompanhado as acoes pedagogicas dessa instituiciio a algum tempo
e gostaria de contribuir com algumas agdes que seriio bastantes significativas para o desenvolvimento
da mesma. Sabemos o quanto esse momento tem sido dificil, essa pandemia tem nos ensinado muitas
coisas,

Compreendemos ainda o gquanto tem sido dificil ministrar aulas online e por muitas vezes com
poucos recursos limitados para isso. A consequéncia disso foi piorar ainda mais as aquelas
dificuldades de aprendizagem que j4 existiam nas aulas presenciais. E por isso que estou aqui, quero
que saiba que tenho muito a agregar em suas agles institucionais, principalmente no que refere
organizacio e acompanhamento dos planejamentos didrios. Sabemos que mais do que nunca as
atividades devem ser elaboradas e apresentadas com muita cautela e cuidado.

Precisamos que mesmo a distincia nossos alunos tenham compreensio do que devem realizar,
entregar efou até mesmo apresentar. Nio podemos deixar que tais dificuldades ou transtornos se
agravem nesse momento. Pensando nisso, venho dizer gque estou & disposigiio. Existem virias formas
de melhorar o desempenho dos alunos mesmo que a distiincia e posso mostrar como fazer isso.

Caso tenha interesse, entre em contato comigo para conversarmos melhor, tenho muitas dicas,
sugestdes e orientagies o fazer, Vou ficar aguardando, Segue meu contato e e-mail logo abaixo, Nio
deixe de me retornar & muito importante para mim. Mesmo que nio seja possivel fecharmos uma
parceria nesse momento, gostaria de auxilid-la de alguma forma, visto que esse é um momento onde
devemos nos ajudarmos cada vez mais.

Contato: E-mail:

Atenciosamente;

Psicopedagogo(a) Fulana(o) de tal.

Segue em anexo a versao em word para vocé baixar, editar, adaptar de acordo sua
necessidade e enviar para seus clientes e/ou possiveis clientes.

https://blog.psiqueasy.com.br/wp-content/uploads/2021/03/Modelos-de-e-mail-para-
o0s-psicos-enviarem-para-captar-clientes.pdf.docx
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APRESENTE
OS SEUS
DIFERENCIAIS

Quumnnn

I EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE®

NAO
DESISTA
DE LUTAR

Sabe aquelas tempestades que quando caem destroem tudo e parece que nunca vao
acabar? Pois é, essa é apenas mais um dessas tempestades, ja causou e ainda vai causar
muitos estragos na vida de todos nés. Mas, tenha a certeza e fé que tudo isso vai passar
e que vamos estar juntos nessa de maos dadas. “Nao vamos te abandonar ou deixar na
mao”. Nos da PsiquEasy continuaremos dando o melhor de nos para te ajudar a vencer e
continuar caminhando.
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MARKETING

DIGITAL

__________PARA |

PSICOPEDAGOGOS

WHATSAPP

Psiquiasy

WhatsApp é um dos aplicativos mais populares no Brasil. Com cerca de 1,3
bilhoes de usuarios ativos por més — sendo que 120 milhées deles se encon-
tram no pais —, o app se tornou muito importante para a comunicacao.

E, como sabemos, todo fenomeno virtual pode se tornar uma grande oportuni-
dade para fazer e divulgar negdcios. Tanto que logo surgiram estratégias para fa-
zer marketing digital no WhatsApp.

E possivel promover produtos e servicos e estabelecer um ponto de contato e es-
timular um relacionamento positivo com os clientes.

De olho nisso, foilancada uma ferramenta exclusiva para empresas e que desem-
barcou recentemente no Brasil: o WhatsApp Business. Se usar o aplicativo ja era
vantajoso, agora é ainda mais.

QUER SABER COMO USAR O WHATSAPP NAS SUAS
ESTRATEGIAS DE MARKETING? ENTAO, CONTINUE
LENDO ESTE POST!



O WHATSAPP BUSINESS

Criado em 2009, o WhatsApp é o aplicativo de mensagens instantaneas mais utilizado
no mundo, estando na frente até mesmo do Facebook Messenger.

Por meio dele, as pessoas podem trocar mensagens de texto, imagens, videos e audios,
além de fazer chamadas. Tudo isso requer apenas um niimero de celular e uma conexao
com a internet.

Nao é de espantar que ele rapidamente se popularizou no Brasil, onde substituiu o SMS
e ganhou grande adesao, tamanha sua praticidade.

Hoje, o WhatsApp conta com recursos relacionados as tendéncias das redes sociais,
como o compartilhamento de status que desaparecem apoés 24 horas (algo similar ao
Snapchat e ao Instagram Stories).

Isso pode ser devido ao parentesco do aplicativo com o Facebook apos a sua compra
pela companhia em 2014, em uma venda estimada em impressionantes 22 bilhoes de
dodlares.

Assim como a rede social de Mark Zuckerberg, tudo comecou como um espaco para
promover interacées entre os usuarios, mas que logo se manifestou como uma interes-
sante oportunidade para as empresas.

E, com o embalo do WhatsApp, surgiu um ponto de contato para as empresas
aproveitarem.

Desse modo, diversos negocios locais comecaram a usa-lo para marcar e desmarcar
compromissos, como academias, saloes de beleza e clinicas médicas e odontoldgicas.

DE QUEBRA, SURGIRAM
NOVAS IDEIAS, COMO

© estabelecer um novo canal de suporte ao cliente;

© divulgar novos produtos e servicos para os clientes fiéis;

© entrar em contato com os fornecedores;

© e até mesmo realizar transacoes comerciais.

Por isso, surgiu a necessidade de um aplicativo préprio para gerenciar todas essas inte-
racoes de forma organizada. Entao, em 2017, foi criado o WhatsApp Business.

O design ainda é bem similar a versao comum, mas logo deve haver novas features ex-
clusivas, como um sistema compras e pagamentos.

E o melhor: toda empresa que ja tinha um niimero préprio para o app pode fazer a tran-
sicao para a versao empresarial e usufruir de suas funcionalidades.
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AS FUNCIONALIDADES DO

WHATSAPP BUSINESS

PERFIL EMPRESARIAL

A 12 e mais importante novidade é que, diferentemente dos perfis normais dos
usuarios, vocé pode inserir informacoes essenciais do seu negbcio, como:

endereco;

site;

e-mail;

segmento; e

horario de funcionamento.

Esse perfil aparecera como um perfil verificado, e a ideia é que no futuro haja
uma forma de encontra-lo em um campo de busca, tal qual nas demais redes
sociais.

Por isso, tenha cuidado na hora de preencher os seus dados. Afinal, o seu perfil
é um cartao de visitas para os seus clientes e potenciais clientes.

MENSAGENS RAPIDAS

Assim como o WhatsApp “normal”, ha como acessar o app via desktop pelo
WhatsApp Web.

No modo business, é permitido utilizar as ferramentas pelo computador para
o controle das mensagens enviadas e recebidas.

Assim, é possivel gerenciar a comunicagao de forma pratica e profissional.

Outra vantagem oferecida é o envio de mensagens automaticas enquanto au-
sente. Lembra do horario de funcionamento do perfil? Ha como configurar uma
mensagem pronta para o periodo em que estiver fora do trabalho.

TAGS

Para facilitar ainda mais a organizacao, o WhatsApp Business inclui a possibi-
lidade de utilizar tags para identificar as suas conversas.

Com elas, vocé pode marcar as conversas em categorias — como “novo clien-
te”, “pago” e “pagamento pendente” — e criar etiquetas — tais quais “promocao”
e “agendado”.

Vocé pode categorizar todos os contatos e conversas para deixar claro quais sao
os tipos de interacao e criar um manual de como lidar com cada uma delas.



METRICAS

No marketing digital, estamos sempre falando o quao importante é avaliar as
suas métricas, uma vez que elas indicam a performance do seu negocio e como
melhora-la.

E, com o app para business, vocé mensurar alguns dados de envio e leitura de
mensagens, como as que foram enviadas, entregues e lidas.

Monitore essas estatisticas e use-as sempre como referéncias para otimizar as
suas acoes.

AS VANTAGENS DO WHATSAPP

Se as empresas ja comecaram a adotar o WhatsApp entre as suas acoes de marketing e

foi criada, inclusive, uma versao empresarial, é porque ha vantagens em seu uso.
Vocé sabe quais sdo elas?

RAPIDEZ

Essa é uma vantagem tanto para vocé quanto para o usuario.

Enquanto muitas informacoes passam batidas no email e nas redes sociais, no
WhatsApp voceé tem certeza de que a sua mensagem chegou.

Com ele, vocé tem uma entregabilidade garantida.

E, como os usuarios usam constantemente para conversar com amigos e fami-
liares, é certo que eles, no minimo, devem ver que a sua mensagem esta la.

FAMILIARIDADE

O aplicativo atinge todas as idades!

Talvez vocé ainda ndo saiba, mas é uma tendéncia que os aplicativos de men-
sagens instantaneas fiquem cada vez maiores, ultrapassando até mesmo as redes
sociais.

Ou seja, entre os jovens algo ja esta garantido...

Todo o movimento social media e o tradicional email ainda podem parecer meio
nebulosos para os mais velhos.

Contudo, para a nossa alegria, eles ja estao no WhatsApp e constituem uma
parcela importantissima no mercado.

COMODIDADE

Enquanto no e-mail, nas redes sociais e, principalmente, nas ligagcoes, a comu-
nicacao pode soar interruptiv a, no WhatsApp o usuario escolhe a hora que quer
se comunicar.

Nele, ha como visualizar e responder somente quando e se quiser, o que ja evita
todo o receio de receber telefonemas.

Além disso, eles ja se sentem confortaveis com o aplicativo — o que gera uma
predisposicao maior para que se sintam igualmente tranquilas em chamar a sua
empresa por meio do app, caso precisem.
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O SUCESSO COM
MARKETING NO WHATSAPP

Assim como toda estratégia de marketing, é imprescindivel planejar muito
bem como serao as suas agoes para promover seu trabalho e ajudar os seus
clientes.

Primeiro, tenha em mente:

© qual é o seu objetivo;
© 0 que exatamente sera feito; e
© qual sera o retorno.

Logo voce vai colher os frutos.

Para isso, o WhatsApp se prova como um dos canais mais versateis de
promocao, assim como o e-mail marketing.

Entretanto, aqui temos uma vantagem:

As pessoas usam o aplicativo com maior frequéncia do que o email.

A maior parte dos adultos da uma olhada no email diariamente, mas confere as
suas mensagens no celular ao longo de todo o dia.

Sendo assim, as chances sao bem maiores de a sua mensagem ser lida.

MELHORE O RELACIONAMENTO
COM OS SEUS CLIENTES

Uma das dificuldades que varios empreendimentos possuem é manter um bom
relacionamento com os clientes e fideliza-los apos a aquisicao do servico.

E acredite: é bem melhor manté-los por perto, uma vez que a fidelizacao é mais rentavel
do que adquirir novos clientes.

Muitas vezes, eles podem precisar de ajuda, necessitando ter um contato mais proximo
para aproveitar frequentemente o servico.

O WHATSAPP

E MAIS UM CANAL NO
QUAL INVESTIR PARA

ATINGIR AS
SUAS METAS




SEJA
PESSOAL

DICAS
DE OURO

DO MARKETING DIGITAL

NO WHATSAPP

PsiquEasy

Envie mensagens personalizadas. O app é usado principalmente para pessoas
conversarem com outras pessoas. Portanto, jamais mande correntes.
Use o 12 nome do contato no inicio da mensagem e mande algo que realmente possa

interessa-lo.

Ainda assim, mantenha uma postura profissional e respeite o espaco do usuario. Isso

nao significa ser sério o tempo todo.

Vocé pode (e deve!) ter uma relacdo amistosa. Pode até mandar alguns memes,

dependendo do tom da conversa...

NAO INUNDE
‘ SEUS CONTATOS
COM PROPAGANDA

Assim como no email marketing, o seu
pior pesadelo deve ser uma marcagao como
spam.

Comunique e nao seja invasivo.
Justamente por ser um espago mais intimo,
mantenha o seu fluxo de publica¢oes baixo.

E, para continuar crescendo, fique de
olho nos seus resultados, veja o que da cer-
to ou nao e va sempre otimizando as suas
interacoes para manter a sua base de con-
tatos por mais tempo.
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p TENHA UMA
ESTRATEGIA
MULTICANAL

O WhatsApp é uma ferramenta 6tima
para manter um bom relacionamento, dar
suporte e promover seus Servigos, mas em
hipétese alguma deve ser a Unica presente
em seu marketing.

Ele funciona somente como um auxilio.

Por exemplo:

Vocé pode conciliar com divulgacoes nas
redes sociais.

Escolha os canais certos e os conecte de
forma poderosa para sua comunicacao dar
certo em todas as instancias.

FACA UM
PLANEJAMENTO
ESTRATEGICO

O planejamento das acoes € essencial em qualquer estratégia de marketing digital — e
com o WhatsApp nao poderia ser diferente.

Especialmente por se tratar de um canal tao pessoal, em que as mensagens chegam di-
retamente no celular do cliente.

Nesse plano, é necessario estabelecer os seguintes pontos:

=== tipos de servicos a enviar (fotos, videos de divulgacéo, etc.);

=== horarios ou faixa de horario em que eles devem ser enviados;

=== situagbes que motivam o envio de uma mensagem (novos servicos, ofertas e des-
contos, etc.).

Isso vai permitir que s6 entre em contato quando for oportuno evitando que a comuni-
cacao desrespeite o espaco do seu paciente/cliente.

y COMUNICACAO
PELO
WHATSAPP

Quando seus clientes entrarem em contato ou responderem uma mensagem que VOcé
enviar, é importante ndo deixa-los esperando e retornar o quanto antes.

Por esse motivo, 0 mais interessante é contar com um aparelho e um ntimero exclusivo
para a comunicacao via WhatsApp.

Ja que o aplicativo s6 precisa de uma conexao a internet para funcionar, é possivel desa-
bilitar a rede de telefonia mével do celular para evitar que uma ligacao indesejada atrapa-
lhe a interacdao com osclientes.

Além disso, outraboa pratica é instruir o colaborador responsavel a utilizar o WhatsApp
Web ou o aplicativo para desktop, ja que o uso de um teclado de computador e de uma tela
maior pode facilitar o trabalho e dar mais rapidez aos dialogos.
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CONECTE-SE
COM QUEM
JA E CLIENTE

Receber mensagens de um numero desconhecido é bastante desagradavel e até
considerado como uma espécie de spam.

Porisso,o WhatsAppnao é aferramentaideal para se comunicar com potenciais clientes
ou gerar leads — afinal, isso pode prejudicar a sua reputacao.

O maisrecomendado é utilizar o aplicativo para se conectar comusudrios que ja sao seus
clientes e que deram algum tipo de permissao para vocé lhes enviar mensagens — como
enviar algum comentario em alguma das suas redes sociais, adicionar o seu WhatsApp
por iniciativa propria, entre outras agoes.

FORNECA O SERVICO
DE ATENDIMENTO AO
CLIENTE POR WHATSAPP

Uma forma de estreitar o relacionamento
com o seu publico é tirar dividas e promo-
ver outros tipos de atendimento por meio do
WhatsApp.

Preste um servico mais agil, simples e
agradavel.

Certifique-se de que o responsavel por
responder as requisicoes atenda o cliente o
mais rapido possivel, sem que isso atrapalhe
a qualidade do atendimento.

Essa prontidao é fundamental porque as
comunicacoes por celular ja tém um cara-
ter imediatista — e respeitar essa caracte-
ristica sera o diferencial para encantar seus
clientes.

Vale lembrar que o WhatsApp nao tem um
sistema de busca como as redes sociais, en-
tdo apenas os usuarios que tiverem o contato
da empresa poderao chegar até ela por meio
do app.

Sendo assim, garanta que o seu site, cartao
de visita, perfis nas redes e outras midias te-
nham o niimero especifico para WhatsApp.

FACA VENDAS
{DIRETAMENTE
PELO APP

Para permitir que os seus clientes conhecam seus servicos, faca banners para colocar
no catalogo do whatsapp, isso ajudara bastante os clientes identificarem o tipo de trabalho
que realiza.

Em seguida, por meio das mensagens, dé a eles a oportunidade de conferir a disponibi-
lidade e ofertas desses servicos.
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INVISTA
NO
POS-ATENDIMENTO

1L 8 6 6 6 ¢

Depois que tiver realizado o
atendimento com seus clientes, faca
um trabalho de pos-atendimento
perguntando se ele gostou da forma
que foi atendido, se teve uma boa
experiéncia, se esta ansioso para a
proxima sessao, enfim, verifique se os
seus servicos atendeu as expectativas.

Atitudes como essa contribuem
para estreitar o relacionamento entre
psicopedagogo e cliente além de
aumentar as suas chances de fidelizar
mais clientes.

ENVIE
' MENSAGENS
PERSONALIZADAS

O recurso “Listas de Transmissao” pode parecer ideal para enviar uma novidade ou
promocao para os clientes sem precisar escrever a mensagem para cada um dos contatos.

Com essa funcionalidade, é possivel enviar o mesmo texto para até 256 usuarios, desde
que eles tenham o seu nimero salvo em seus respectivos smartphones.

Porém, para obter resultados mais eficazes, o melhor é atingir as pessoas com textos
personalizados e recomendacoes de acordo com suas preferéncias.

Podemos concluir que o marketing no WhatsApp é uma estratégia viavel e com benefi-
cios bastante interessantes.

A maior proximidade com seus clientes, a intensificacao da oferta dos seus servicos e o
aumento da satisfacao dos clientes certamente sao os mais impactantes.

PRONTO!
AGORA QUE VOCE JA SABE

SOBRE COMO FUNCIONA O

MARKETING NO
WHATSAPP

E HORA DE MELHORAR OS SEUS
INVESTIMENTOS EM SOCIAL MEDIA
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Marketing Digital
para Psicopedagogos

Conteudo totalmente gratis! E ainda com dois videos
para voce utilizar em suas redes sociais.

ENTRE EM CONTATO COMIGD,

Psiqu

Marketing Digital na Psicopedagogia sdo o conjunto de estratégias voltadas para
a divulgacao dos servigos desse profissional pelas redes sociais, resumindo pela
internet. Atualmente é impossivel falar de marketing e ignorar que a maior parte da po-
pulacdo mundial esta conectada a internet e faz compras online, assim como procuram
profissionais e agendam suas consultas por ela.

E por isso que o Marketing Digital é a principal forma de alavancar seus atendimen-
tos, principalmente em tempos de pandemia.

COMO POSSO FAZER ISSO?

Usando canais digitais — como blogs, sites, midias sociais, email, videos entre outros.
Essa é amaneira de solucionar dores e desejos de clientes e potenciais clientes.

33



34

QUAIS SAO AS MELHORES ESTRATEGIAS?

Selecionamos para vocé algumas propostas que ja sao bem utilizadas e que tem gerado
excelentes resultados entre os psicopedagogos. Veja:

Ja te mostramos a utilizacao de banners nas redes sociais e até mesmo status;

Também apresentamos e disponibilizamos modelos de e-mail marketing;

Agora vamos além de apresentar, disponibilizar para vocé ja iniciar suas agoes videos
para conscientizar e captar mais clientes para seus negocios. Confira:

g
NESSA PANDEMIA
SEU FILHO

VIDEO 1

VIDEO 2

DIFICULDADE
PARA ORGANIZAR
ESTUDOS
ONLINE?

Nossos designers desenvolveram com muito carinho mais esse recurso poderoso
para vocé nao desistir, ndo fechar as portas, mas sim, se reinventar e recomecar



MAIS BANNERS PARA VOCE
PSICOPEDAGOGO POSTAR EM SEU:
INSTAGRAM, FACEBOOK E STATUS

“Divulgacao é a alma do seu negocio”. Acredite.

CADA UM DEVE
FAZER O QUE
PODE, COM OS

Winessawanoemiag) | | MEIOS QUE TEM

SEU FILHO ESTA

COM DIFICULDADES

SEU FILHO ESTA
COM DIFICULDADES

ENTAO ELE PRECISA DE UM PSICOPEDAGOGO.
Acesse:
blog. psiqueasy.com.br

~ NESSA PANDEMIA
PARA SEU FILHO ESTA I
COM DIFICULDADES
ENCONTRAR AS
OPORTU N I DAD Es ENTAO .LE PR.ECA DEUM PSICOPEDA;GO. .
CERTAS NESSE ", ’ 'g:

Acesse:
blog piqueasy carn br
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Marketing Digital
para Psicopedagogos

- -
Software/Sistema |11 _
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ma preocupacao real dos clientes/pacientes é em relacdo a seguranca das infor-

macoes pessoais que eles devem passar aos profissionais. A verdade é que nin-
guém se sente seguro ao ter que passar dados sobre suas vidas, histérico familiar, descre-
ver sua rotina sem ter certeza que essas informacoes vao ficar em um lugar SEGURO.

Esse é um dado muito relevante na hora de fazer o marketing do seu negécio. E cru-
cial mostrar aos clientes e/ou futuros clientes que os dados deles estao seguros com vVoceé.
Passar esse sentimento de seguranca e confianca é muito relevante na hora de escolher
um profissional.

Os psicopedagogos lidam diariamente com informacoes sobre a vida de seus pacientes.
Algumas sao importantes, como seus nomes, enderecos, telefones e aniversarios. Outras
sdo fundamentais: transtornos, disturbios, dificuldades e até historicos familiares. Sao
dados que devem estar seguros em um software, certo?

Esses dados sao compartilhados por meio de uma troca: o paciente confia no profissio-
nal, e o profissional precisa dessas informacoes para garantir um diagnostico correto e
um tratamento eficaz. A relacdo entre psicopedagoga(o) e paciente é muito importante, e
precisa ser baseada em confianca para que as coisas funcionem. O espaco psicopedagogi-
co deve ser um ambiente seguro, onde o paciente se sinta a vontade para contar o que esta
acontecendo, e dar detalhes que nem sempre sao faceis de compartilhar.

Para garantir essa seguranca, os profissionais costumam priorizar a qualidade do
atendimento. Isso significa dar atengao ao que o paciente esta dizendo, fazer perguntas
de forma clara, incentivar respostas completas, enfim, buscar preencher todas as lacu-
nas e duvidas que surgem no momento da anamnese. Porém, a maioria dos profissionais
nao compreende muito bem como manter a seguranca desses dados sigilosos ap6s o
atendimento.



Voceé ja parou para pensar se as suas fichas de
atendimento estao seguras na sua gaveta?

Ja imaginou quantos pacientes tém historias
ali dentro, informacoes que eles nao gostariam
de dividir com mais ninguém além de vocé?
Consegue mensurar a confusiao que seria se,
por um descuido, as informacoes que estao
guardadas no seu sistema viessem a tona?

Pois bem, nenhum profissional quer passar por essas situagoes nao é mesmo?
Pensando em tudo isso, nés da PsiquEasy desenvolvemos especialmente para esses pro-
fissionais um software extremamente seguro, onde as informacoes estarao realmente
bem guardadas.

Vocé ja conhece nosso software? Se a resposta for NAO assista ao video abaixo para co-
nhecer. Mas, se a resposta for SIM, assista novamente para nao esquecer.

S
Psiqu Easy

https://youtu.be/Fx2PwAyp270

Viu como é importante ter um sistema para organizar seus atendimentos, e melhor
ainda, manter as informacoes dos seus clientes/pacientes sempre seguras?

Pois &, fizemos isso pensando nas reais necessidades desses profissionais. O detalhe é
que ainda nao te falamos da melhor parte. Sabe qual é?

VERSAO TOTALMENTE GRATUITA
isso mesmo, pode acreditar...

37



nalidade atender as necessidades do
psicopedagogo. Esta ferramenta po-
derosa é uma plataforma de gestao de
Pacientes(ou Alunos), Responsaveis,
Escolas, Testes, Atendimentos,
Agenda, Documentos dentre outros.

Psiqueasy tem um plano totalmente gratuito, onde vocé podera conhecer bem o siste-
ma antes de assinar um plano, caso necessite cadastrar mais pacientes.

PsiquEasy é um sistema / softwa-
re facil e rapido para profissionais de
psicopedagogia, tem como Unica fi-

Nao perca mais tempo, utilize ferramentas como essa a seu favor para
manter os clientes que ja possui e captar muitos outros.

Conheca alguns depoimentos de
psicopedagogas bem sucedidas que utilizam
essa ferramenta riquissima e poderosa

Psicopedagoga
Daniela Janssen

Daniela Janssen mostra
o software que utiliza
em sua clinica.
https://www.youtube.com/
watch?v=Gx1VFPs_ccs

Psicopedagoga sccrcsiic | ¢
Cibele Romeu Peixe ®
“Comecei a utilizar o .
PsiquEasy e descobri uma v | -
ferramenta de trabalho que | gielommiy =
veio parame auxiliarnodiaa [\ A

dia enquanto Psicopedagoga.
PsiquEasy, otimiza o tempo
e veio para colaborar com o
crescimento do meu espaco”.

Espaco Aprender

Contato: 53-99117-2366
Endereco: Rua América, 61

Rio Grande - Rio Grande do Sul

VENHA FAZER PARTE DESSA EQUIPE DE _
SUCESSO, ESTAMOS ESPERANDO POR VOCE
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Marketing Digital para Psicopedagogos

Vocé sabia que:
Durante a pandemia, 67%

dos alunos tém dificuldade
para organizar estudos online.

Procure um Psicopedagogo.
Ele pode te ajudar.

PeiquEasy

Marketing Digital ja faz parte da vida de

qualquer pessoa com acesso a Internet,
e agora é dificil imaginar como seria viver
em um mundo sem ela, nao é mesmo? Na
Psicopedagogia esta cada vez mais dificil sobre-
viver no mundo do trabalho sem explorar os re-
cursos do Marketing Digital.

Utilizar recursos como:

Whatsapp Business;

Instagran;

Facebook;

E-mail;

Story;

Status;

Dentre outros se tornou fundamental para nés psicopedagogos.

Nesses ultimos dias ja te ensinamos muitas coisas no que se refere ao Marketing
Digital para Psicopedagogos, nio é verdade?

Agora vamos te ensinar mais um recurso que é a utilizacao da informacao para con-
vencer seus clientes da real necessidade do seu servico principalmente nesse periodo
tao complicado de pandemia.

Com pouco investimento, é possivel alcangar seu puiblico-alvo em uma velocidade e es-
cala incomparaveis em relacao aos métodos tradicionais de captacgdo de clientes. A inter-
net se tornou o 32 veiculo de maior alcance no Brasil, atras apenas da TV e muito proxima
do radio. Estar presente no mundo digital &, portanto, essencial para sobreviver em um
mercado de tamanha competitividade.
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Como conscientizar pais e
escolas da necessidade de ter um
Psicopedagogo sempre por perto?

SIMPLES, UTILIZE INFORMACOES.

Mantenha seus clientes e futuros clientes sempre bem informados da situacao real. A
Pandemia esta causando mais problemas que imaginamos principalmente no que se re-
fere as emocoes e aprendizagem. Precisamos mostrar que agora é que nosso trabalho en-
quanto terapeutas da aprendizagem se faz necessario.

PARA FAZER ISSO VOCE PODE:

Compartilhar postagens que abordem esses assuntos no facebook;

Colocar banner nos status do whatsapp;

Envie e-mails com resumos de noticias sobre o assunto;

Colocar banners no Instagran;

Compartilhar e postar videos que chamem atencdo para essa tematica;

Alimentar seu Story - redes sociais constantemente;

Enfim, utilize seus recursos para manter seus clientes e captar muitos outros. Lembre

que nao deve ser invasivo. Tenha cautela. Nao precisa fazer essas acoes diariamente, reve-
se entre uma e outra.

PeiguEasy)

PeiguEasy

Vocé sabia que:
Durante a pandemia,67%
dos alunos tém dificuldade

Vocé sabla que: para organizar estudos online.
Durante a pandemia,67%

dos alunos tem dificuldade
para organizar estudos online. Procure um Psicopedagogo.
Ele pode te ajudar.

Procure um Psicopedagogo.
Ele pode te ajudar.



Por que nunca deixei
de PERSISTIR?

Assistindo o filme O Fundador (The Founder) que conta a histéria
de como o McDonald’s expandiu pude perceber que a PERSISTENCIA
e as ATITUDES POSITIVAS, o ACREDITAR E AGIR foi o que fez essa
rede seroque éhoje. Pareciaimpossivel, masnao era,comonaoéem
nenhum negocio. S6 precisamos encontrar os recursos certos para
nosso tipo de negécio e PERSISTIR. Assista esse filme e percebera
que nada é facil, porém, é sempre possivel quando PERSISTIMOS da
maneira correta, no tempo certo.

Pp. Daliane Oliveira, 2021.

E QUANDO VOCE
PENSAR EM DESISTIR
LEMBRE-SE DOS

MOTIVOS QUE TE
FIZERAM AGUENTAR
ATE AGORA
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Marketing Digital

para Psicopedagogos -
Divulgacao no

Blog PsiquEasy

42

océ sabia que ganhar visibilidade € uma das formas de se tornar referénciano que
faz? Nos da PsiquEasy ja te falamos varias vezes que queremos crescer junto com
voceé. Por isso, estamos trabalhando quase incansavelmente para mostrar diversas op-
coes para voceé prosperar profissionalmente. Sabe por qué?
Ja te apresentamos varios recursos para realizar o marketing digital do seu negocio.
Agora é avez de utilizar todo nosso prestigio para divulgar seu espaco/clinica e/ou servi-
cos ofertados em nosso blog.

SABE QUANTO ISSO VAI TE CUSTAR?
N-A-D-A-C-U-S-T-O-Z-E-R-O

Isso mesmo, nenhum centavo. Sabe quanto custa em média uma divulgacao como
essa que estamos te oferecendo gratuitamente?

Segundo o consultor Flavio Muniz o valor depende muito do tipo de divulgacao que se
quer fazer, da duracao dela e das ferramentas e estratégias utilizadas. Existe a divulgacao
através de site, de redes sociais, do marketing de conteido, de campanhas pagas, entre
outras. O custo é muito variavel. O valor de uma divulgacao simples pode nao chegar a 1
mil, enquanto o custo de uma grande campanha pode chegar aos 100 mil. Tudo depende
do tipo de divulgacao.

Percebeu quanto uma divulgacao dessa pode te custar? Quanto
essa divulgacao vai agregar valor ao servico que vocé oferece en-
quanto psicopedagogo? Como essa acao pode mudar sua vida pro-
fissional? Sabia que nossa pagina bate picos de acesso todos os
dias? Outra coisa que acredito que vocé psicopedagogo ainda nao
saiba. Somos a empresa que mais investe na area. Vocé sabia disso
também?

Pois é, n6s sabemos de tudo isso, poderiamos ganhar muito di-
nheiro fazendo esse trabalho. No entanto, temos uma prioridade,
ejate falamos qual é, se lembra?




“CRESCER

JUNTO

COM VOCE"”

Estamos empenhados nessa missao, por isso
selecionamos alguns requisitos para voce que
quer fazer essa divulgacao em nossa pagina.

CRITERIOS PARA DIVULGAGCAO

1.Envie 02 fotos sua Psicopedagoga(o) com qualidade (boa resolucao);

2.Fotos do seu espaco (caso ndao possua espaco hao tem problema);

3.2 fotos sua logada(o) no Sistema (PsiquEasy) para demonstrarmos nossa
parceria (Exemplo: Vocé com seu “pc” utilizando o sistema - Caso ainda nao
tenha cadastro é rapido e facil basta acessar o link: https://www.psiqueasy.com.
br);

4.Descreva sua Formacao e Especialidade;

5.Faca um pequeno resumo com todos os servicos oferecidos por vocé
psicopedagoga (0);

6.Fale sobre o seu diferencial no atendimento psicopedagdgico, o que vocé
oferece em seu espaco. Qual a importancia do atendimento psicopedagégico
para vocé? Como vocé busca auxiliar seus clientes/pacientes.

7.Endereco completo do seu local de atendimento (caso faca atendimento
domiciliar mande seu contato - whatsapp ou (e) telefone).

8.Fique a vontade para enviar outros materiais que divulguem o seu espaco
psicopedagdgico.

9.Relate em poucas palavras sua experiéncia com o sistema PsiquEasy
(Depoimento).

Enviar os materiais para o e-mail: psico@psiqueasy.com.br

Observagcdo: O material enviado estad sujeito a aprova¢cdo da nossa equipe.



Atitudes
que o Psicopedagogo
nao pode ter

nas redes sociais

Assim como no mundo real, existem algumas regras de “etiqueta social” que de-
vem ser praticadas na internet para que o seguidor se sinta bem ao acessar as

suas redes sociais. Confira algumas atitudes que voceé deve evitar no mundo digital:™




aplicativos

as redes sociais
dos Psicopedagogos

PsiquEasy

CONFIRA A SELECAO DE APPS SUPER

FACEIS DE USAR PARA vpcﬁ AUMENTAR
SUA PRESENCA NAS MIDIAS SOCIAIS

Néo é de hoje que o Marketing Digital vem se tornando presente na vida dos profis-
sionais que querem divulgar seus servicos e ganhar um novo pubico e agora, com a
tecnologia cada vez mais avancada, é possivel usar aplicativos de celular que vao facilitar
avida e dar um visual profissional para as suas redes. Confira a nossa lista de aplicativos:

Canva

O

e i

CANVA

Quer criar posts que chamam a atencao dos
seus seguidores? O Canva é uma opcao ideal, pois
é uma ferramenta completa e simples de usar.
Nele vocé encontra modelos prontos para varios
tipos de formatos como: story do Instagram,
feed do Facebook, posts animados, etc.

Download: Android, IOS, Canva Online

INSHOT

Apesar de simples, o aplicativo possui excelentes
ferramentas para vocé criar e editar videos que
podem ser publicados no Instagram, Facebook, TikTok
e WhatsApp. O aplicativo também tem a funcao de
edicao de imagem, tudo muito intuitivo e facil de usar.
Download: Android e IOS
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SNAPSEED

Este aplicativo é feito exclusivamente para melhorar
a qualidade das suas fotos, nele é possivel ajustar
a luz, o contraste e muitas outras coisas, tudo para
tornar ainda mais profissional as suas imagens.
Download: Android e I0S

PHOTOROOM

Alguns posts que vocé deseja criar pedem imagens
com fundo transparente e o PhotoRoom serve para
isso. E s6 colocar a foto que ele realiza de forma
automatica, além disso, vocé pode trocar o plano de
fundo com modelos que o préprio aplicativo fornece.

Download: Android e IOS

HOOTSUIT

Por tltimo, mas nao menos importante, temos
o Hootsuite que é um aplicativo que facilita as
publicacoes nas redes sociais, ou seja, voce deixa
programado o post e no dia que vocé desejar o app
publica para vocé. Maravilhoso, ndo é mesmo?
Download: Android e IOS

FREEPIK

Um bom post deve ter contetdo valioso e
imagens de qualidade que chamam a atencao. No
Freepik vocé pode encontrar imagens gratuitas
e que podem ser usadas sem risco de haver
algum problema com direito de imagem.
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Quais
equipamentos
utilizar

para realizar
atendimentos
online?

QUER COMECAR A FAZER ATENDIMENTOS ONLINE?
CONHECA TUDO QUE VOCE IRA PRECISAR

uitos Psicopedagogos e Neuropsicopedagogos precisaram se reinven-

tar nos ultimos tempos. Quartos, salas e outros comodos passaram a

ser ambientes de trabalho onde € possivel continuar oferecendo um excelen-
te servico, mesmo a distancia.

Sevocé quer comecar a fazer atendimentos online e ainda tem diivida sobre

quais ferramentas e equipamentos voce ira precisar, fique nesse post e confira

a selecao de dicas que montamos para voceé:

A ESCOLHA DO
AMBIENTE FAZ
TODA DIFERENCA!

Antes de montar um espaco para atendimentos online, vocé precisa esco-
lher um bom ambiente, por isso, dé preferéncia a locais da casa que sao silen-
ciosos para nao haver interferéncia enquanto vocé esta falando ou ouvindo o
seu aprendente/paciente.

Outra caracteristica importante é que seja um ambiente bem iluminado,
entdo escolha locais que possuam qualidade na iluminacéo artificial (lampa-
das, luminarias, etc.) ou, se possivel, que possuam janelas.
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Quais as
melhores
plataformas

para realizar
atendimentos
online?

PsiquEasy

TEM DUVIDA SOBRE QUAL PLATAFORMA USAR EM SEUS
ATENDIMENTOS ONLINE? CONFIRA NOSSA SELECAO.

Devido a pandemia, muitos Psicopedagogos e Neuropsicopedagogos tiveram que se
adaptar e oferecer atendimento online. Alguns outros profissionais estao come-
cando a carreira e enxergam a tecnologia como forma de crescer e gerar verba para inves-
tir em um espaco fisico proprio.

Para esses profissionais é ideal uma plataforma que ofereca facilidade para atendi-
mentos através de videos chamadas. Por isso, selecionamos as melhores para voceé:

ZOOM

O Zoom é uma ferramenta
de videoconferéncia disponivel
para o Windows, MacOS, Linux,
Android e IOS, podendo baixar
o aplicativo ou usar através do
navegador. Criando uma conta
gratis vocé consegue criar salas e
enviar o convite em forma de link.
A reunioes ou atendimentos
na versao gratuita podem ter até
100 participantes com o limite de
até 40 minutos cada. Além disso,
voceé pode espelhar a tela do seu
computador, anexar atividades,
fazer gravacoes, armazenar
dados na nuvem e muito mais.
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GOOGLE MEET

Com sua plataforma proépria é possivel criar salas com o limite
maximo de 100 pessoas e duracio maxima de 60 minutos cada uma
delas. Essa € uma plataforma muito utilizada em aulas, atendimentos,
reunioes ou até mesmo em bate-papo com os amigos.

Assim como o Zoom vocé pode gravar os atendimentos, anexar atividades
ou documentos, compartilhar tela e outras opcoes de forma totalmente
gratuita. Sua vantagem é que a maioria dos usuarios ja possui uma
conta Google, entdo fica ainda mais facil de compartilhar as reunices!

Agora ficara ainda mais facil oferecer
atendimentos online com muita
qualidade e dedicacao. Aproveite

as nossas dicas e comece a investir
na sua CARREIRA DE SUCESSO!



Que tipo
de Espaco
Psicopedagogico
abrir

em meio

a Pandemia-?

VOCE SABIA QUE CRIANCAS E ADOLESCENTES CONTINUAM
PRECISANDO DE ACOMPANHAMENTO PSICOPEDAGOGICO

M esmo com todas as situacoes negativas que essa pandemia tem causado nada muda em
relacdo as boas expectativas existentes nessa area. Podemos sim, montar um espaco
adequado para os atendimentos.

Pois é, as dificuldades nao desapareceram por causa da pandemia, ao contrario, estao au-
mentando cada vez mais por conta desse isolamento social. Isso significa que precisamos ofe-
recer excelentes servicos para ajudar minimizar esse impacto.

Para isso, vamos iniciar te mostrando as opgoes de espacos psicopeda-
gogicos que pode abrir. Atualmente grande parte dos profissionais
devido o isolamento social estdao realizando seus atendimentos
online, mesmo assim, vocé deve ter um espaco bem organiza-
do. Veja algumas delas:

Alugar ou sublocar um espaco que ja existe;

Montar uma clinica multidisciplinar;

Atendimento Presencial em seu espaco psi-
copedagogico seguindo todas as restricoes devido a
pandemia;

Atendimento Online;

Trabalhar como autonomo alugando uma sala
comercial;

Montar em sua casa O sSeu espaco
psicopedagogico;

Trabalho a domicilio;

Dar consultoria via Skype e (ou) Whatsapp;

Fazer Supervisao;

Oferecer: Cursos, treinamentos e Palestras;

Dentre muitas outras possibilidades....



NESSE POST VAMOS FALAR UM POUCO SOBRE
ALGUMAS DAS OPCOES CITADAS ACIMA.

Montar o espaco em uma parte da sua casa é uma excelente opc¢ao. Muitos
profissionais estao fazendo isso, visto que para pagar aluguel dependendo do
local é necessario ter uma demanda altissima. Em sua propria casa podera
montar seu pequeno estudio e fazer o atendimento online. Com um custo
bem menor do que teria se alugasse ou sublocasse uma sala. Nesse espaco ira
montar os equipamentos para gravar as sessoes e realizar os atendimentos.

Alugar uma sala e montar seu espaco psicopedagogico — As vezes ndo é viavel
ou possivel ter um espaco em casa, isso pode ocorrer por diversos motivos e muito
pessoal de cada um. Nesses casos, alugar um pequeno espaco vai ajudar. Nao é
necessario fazer muitos investimentos, uma vez que vocé ainda nao conhece sua
demanda. Alguns recursos sio cruciais e o primeiro e mais importante deles é o
conhecimento. Os demais recursos temos disponiveis gratuitamente em nosso blog.

Sublocar uma sala - Se vocé tem op¢des com custo acessivel para
isso pode ser também uma possibilidade. A verdade que abrir um espaco
depende muito de quanto esta disposta(o) a investir inicialmente.

Atendimento Psicopedagégico a Domicilio - Muitos profissionais oferecem
esse tipo de atendimento, nessa pandemia seguem todas as restricoes de
saude e conseguem realizar seus atendimentos tranquilamente.

Atendimento Online - Independente do lugar é muito facil montar
um cenario em seu proprio espaco e realizar os atendimentos.
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Atendimento Presencial - Em alguns estados e municipios esta liberado o
atendimento presencial desde que os profissionais sigam todas as restricoes de satude.

Supervisao e Consultoria - Sao servicos que podem ser ofertados tanto
presencialmente quanto online. Essas modalidades sao indicadas para profissionais
com vasta experiéncia na area e que possuam seguranca para orientar aqueles
que estdo iniciando. E também uma maneira de complementar a renda.

Cursos, treinamentos e Palestras - Essas opcoes geralmente sao ofertadas
para profissionais com vasto conhecimento em uma tematica especifica da
area. Também pode ser feito presencial ou online. No caso presencial deve-
se seguir os decretos municipais e restricoes de satide também.

O primeiro passo para tudo isso é
ORGANIZA(}AO, PLANEJAMENTO e
muita CAUTELA. Pensar e Repensar,
calculando todas as possibilidades.

Analisando sempre vantagens
e desvantagens. Conheca suas
limitacdes tanto financeiras quanto de
conhecimento. Isso é muito importante.

Em todas essas opcoes pode-se fazer o
atendimento online e caso vocé tenha
interesse em saber como fazer isso vamos
te explicar tudinho em nossa préxima
postagem. Vamos te mostras quais
equipamentos comprar, quais plataformas
utilizar enfim, varias dicas. Se vocé quer
saber mais informacoes basta deixar

suas sugestoes nos comentarios que

vamos responder com muito carinho.
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Como utilizar

o Zoom

nos atendimentos
online?

PsiquEasy

CRIAMOS UM PASSO A PASSO PARA VOCE QUE
QUER COMECAR OS SEUS ATENDIMENTOS
ONLINE ATRAVES DO ZOOM. CONFIRA!

ecentemente publicamos uma matéria sobre as melhores plataformas para atendi-
mento online. Nele falamos um pouco do Zoom uma ferramenta gratuita de video-
conferéncia que permite a criacao de salas com o limite de 100 pessoas e a duracao maxima
de 40 minutos.
Neste post falaremos um pouco mais sobre a plataforma e ensinaremos, passo a passo,
como usar em seus atendimentos Psicopedagogicos ou Neuropsicopedagogicos. Confira:

12 PASSO:
Acesse o site Zoom e clique em “Registre-se, é gratis” no canto superior direito da tela.

SOLICITE UMA DEMONSTRACAD 1B88. 799 9666 RECURSOS « SUPORTE

ENTRAR EM UMAREUNIAO  REALIZAR UMAREUNIAO =~  EFETUAR LOGIN REGISTRE-SE, E GRATIS

Reunides Zoom

Videoconferéncia Empresarial e Web Conferéncia

REGISTRE-SE, E GRATIS

By submiitting the form, | agree to the Privacy Policy




22 PASSO:
Em seguida, preencha o espaco com sua data de nascimento.

DLCITE UMADEMONSTRAGAD  LBBR7P9.90444  RECURSOS ~  SUPOATE

Para a verificacdo, confirme sua data de nascimento.

32 PASSO:

Voceé logo sera redirecionado a uma pagina onde vocé tera que preencher o seu email.

Se vocé preferir, existe a opcao de vocé se cadastrar com uma conta SSO, do Google ou do
Facebook.

INSCREVA-SE

Meetings and Chat for free

42 PASSO:
Com email inserido, a plataforma ira solicitar a confirmacao. Siga os passos e sua conta
sera ativada.

ENTRAR EM UMA REUNIAD  REALIZAR U

Activation Email Sent!

Enviamos um e-mail para verificar sua conta

Cligue nollink de confirmagao no e-mail jpara comegar a usar o Zoom.
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52 PASSO:
Depois da confirmacao abrira uma pagina onde voceé tera que preencher os campos de
nome e senha.

Bem-Vindo ao Zoom!

star
details from you

Néo sou um robd

62 PASSO:
Cadastro realizado! Agora é hora de comecar a usar a plataforma e conhecer algumas
funcionalidades.

Iniciar sua reunido-teste.

Excelente! Agora é hora de iniciar uma reunido.

(y)

-r

72 PASSO:
Se essa for sua primeira vez usando o Zoom, ele ira te direcionar para uma pagina que
iniciara automaticamente o download do programa.

Apds inslalar o chente Joom, chque ém Iniclar & reunido abaco
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82 PASSO:

Clicando no arquivo baixado pelo Zoom (vocé pode encontrar no canto inferior da tela ou
na pasta de downloads do seu computador) ele ira iniciar uma instalacao.

Atencao: Nao pule essa etapa, ele é importante para que o programa seja instalado de
forma correta.

Installing Zoom...

92 PASSO:
Apoés programa instalado no seu computador, vocé pode dar inicio auma reuniao clicando
no botao “Iniciar Reuniao” e o programa instalado sera aberto.

102 PASSO:
Na tela inicial vocé vera algumas funcées. As duas primeiras (da esquerda pra direita) sdo
as de ligar e desligar o microfone e a camera.
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142 PASSO:

Clicando em “Share Screen” abrira uma aba branca com trés opcoes na parte superior. A
primeira é “Basic”, amais utilizada da plataforma, nelavocé pode compartilhararquivos que
estejam em seu computador como: texto no word, apresentacao de power point, imagens,
videos, etc. SO escolher o que vocé deseja e clicar em “Share”.

152 PASSO:

A segunda opcao é “Advanced” que vocé pode compartilhar apenas uma parte da suatela,
pode compartilhar apenas audios do seu computador, etc. S6 escolher o que vocé deseja e
clicar em “Share”.

162 PASSO:
Ja a altima opcao é “Files”, ou seja, arquivos que estdo em outras plataformas como o

Google Drive, Dropbox, etc podem ser compartilhados.
@ wonteiis - ¢ x|
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VOCE SABIA QUE CRIANCAS E
ADOLESCENTES CONTINUAM PRECISANDO DE
ACOMPANHAMENTO PSICOPEDAGOGICO

u GOOQ'Q Meet Visdo geral Como funciona Planos e precos

Videochamadas premium.
Agora gratuitas para todos.

Reformulamos o Google Meet, nosso servigo para reunioes de
negocios seguras. Agora ele é gratuito e esta disponivel para

todos.




22 PASSO:
Em seguida abrira uma pagina onde vocé fara o login em sua conta Google ou criar uma.
Atencao: Se voceé ja esta logado em sua conta nao precisa fazer esse processo.

Google
Fazer login
Use gua Conta do Google

E mail ou telefone

Esqueceu seu e-mall?

NAD £S1A NO SAL mlmm\lhr'!lhrn mmﬂrpnm
fazer login com privacidade. Saiba mais

32PASSO:
Apbs fazer ologin, vocé devera clicar na op¢ao “Nova reuniao”.

15:02-qui,6demai. B @ & i

Videochamadas premium.
Agora gratuitas para todos.

Reformulamos o Google Meet, nosso servigo seguro para
reunides de negécios. Agora cle ¢ aberto ¢ gratuito para
todos.

B3 Digite um cédigo ou link T

Criar um link para
compartilhar

Saiba mais sobre o Google Meet Cligue em Mova reunido se quiser criar um link para
enviar aus convidados

42 PASSO:

Logo ira aparecer algumas opgoes. A primeira é “Criar uma reuniao para depois”, nela
vocé pode criar uma sala e usar no momento em que vocé quiser. A segunda é “Iniciar
uma reuniao instantanea” para quem vai comecar o atendimento em breve. Ja a terceira é
“Programar no Google Agenda”, para agendar reunioes.

LM Google Meet 06 qui.sdema. @ @ &

Videochamadas premium.
Agora gratuitas para todos.

Reformulamos o Google Meel, nosso servigo seguro para
reunides de negdcios. Agora ele & aberto e gratuito para
todos.

@D Criar uma reunifio para depois e

4+ Iniciar uma reunidio instantanea Criar um link para
compartilhar

(9  Programar no Google Agenda Clique em Hova reunilo se quiser criar um link para
enviar a0s convidados
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Permita que o Meet use sua camera & o mi










VIU COMO E FACIL USAR
ESSA PLATAFORMA?
AGORA E SO COMECAR!




LISTA COMPLETA DE MATERIAIS

Colecao DAE
Volume 1 - TDA/TDAH
Volume 2 - Jogos lidicos
Volume 3 - Teoria e pratica
Volume 4 - Disgrafia
Volume 5 - Disortografia
Volume 6 - Dislexia
Volume 7 - Discalculia
Volume 8 - Psicomotricidade

Colecao Intervencao Psicopedagogica
Volume 1 - Educacao infantil/séries iniciais
Volume 2 - Aprendizagem e emocées
Volume 3 - Sindrome de Down
Volume 4 - Autismo
Volume 5 - Estimulacao cognitiva para criancas
Volume 6 - Estimulacdo cognitiva para idosos
Volume 7 - Intervencao psicopedagogica para adolescentes

Colecao Trabalhando as Emocoes
Volume 1 - Criancas
Volume 2 - Adolescentes
Volume 3 - Adolescentes
Volume 4 - Adolescentes
Volume 5 - Adolescentes
Volume 6 - Adolescentes

Colecao Que emocao € essa?
Volume 1
Volume 2
Volume 3

Colecao Testes Psicopedagogicos
Volume 1
Volume 2
Volume 3




Colecao Cartas Terapéuticas
Criancas
Adolescentes
Adultos

Modelos de Documentos
Neuropsicopedagogicos
Psicologos
Psicopedagogicos 1% edicao
Psicopedagogicos 2° edicao

300 Atividades
Estudos de Caso
IPI

Desenvolvendo as Habilidades Socioemocionais

EOCA Lidica
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ADOLESCENTES

Qual seria a sua idade se vocé
nao soubesse guantos
anos vocé tem?

O que é pior, falhar ou
nunca tentar?

Por que fazemos coisas que ndo
gostamos e gostamos de tantas
coisas que nao fazemos?

ADULTOS

Se vocé soubesse que todos

que vocé conhece morreriam

amanha, quem vocé
visitaria hoje?

Como vocé gostaria que fosse
sua vida daqui a 10 anos?

Vocé se sente atraido
por alguém?
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Qual seria a sua idade se vocé
nao soubesse gquantos
anos vocé tem?

O que é pior, falhar ou
nunca tentar?

Por que fazemos coisas que nio
gostamos e gostamos de tantas
coisas que nao fazemos?
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Se vocé soubesse que todos
que vocé conhece morreriam

amanha, quem vocé
visitaria hoje?

Como vocé gostaria que fosse
sua vida daqui a 10 anos?

Vocé se sente atraido
por alguém?
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DALIANE OLIVEIRA

[© @dalianeoliveirapsico

Daliane dos Santos Soares Oliveira, nasceu
em 1984 na Bahia. Professora, psicopedagoga
e escritora brasileira se dedica em desenvolver
materiais especializados em processos de
aprendizagem. Seus livros publicados no Brasil
através da Editora PsiquEasy/OliveiraCorp.

E também a Co-fundadora da PsiquEasy que
€ uma empresa especializada em Software e
Materiais voltada para Psicopedagogos, Psicélogos,
Psicomotricistas, Terapeutas, Fonoaudiélogos
dentre outros profissionais da area da educacao
e saude da mente que buscam por formas
de gerenciar, organizar e flexibilizar seus
atendimentos e enriquecer seus espacos/clinicas.

Steve Jobs

Formou-seem Letras, fezsuaespecializagcaoem Psicopedagogiae Neuropsicopedagogia.
Na carreira dedicou-se a pesquisa e estudos sobre as dinamicas da aprendizagem. Fez
diversos cursos, entre eles: Aprendizagem Infantil/Neurolinguistica Aplicada ao Ensino
e Aprendizagem /Noc¢ées Basicas Psicologia da Aprendizagem/Neuroaprendizagem/
Transtorno Global do Desenvolvimento TGD/Ludicidade/PNL/Coach entre outros na
area.

Dentre todas as coisas que ja fez profissionalmente foi como escritora que ela ficou
bastante conhecida. Ja foram vendidos mais de milhares de cépias em todo Brasil e
em diversos paises do exterior. Os mesmos traduzidos para o espanhol pela PsiquEasy,
conquistaram espaco em paises como: Argentina, Paraguai, Uruguai, Colémbia,Peru,
Chile, Equador, Bolivia, Venezuela, El Salvador, Nicaragua, Guatemala, Costa Rica, Cuba,
Guiné Equatorial, Honduras, Panama, Republica Dominicana, México e Espanha.

Atualmente o Blog da PsiquEasy é considerado pelos profissionais da area o mais
completo no assunto e recebe diariamente mais de 1 milhao de visitas por dia, ajudando
milhares de profissionais em todo mundo, disponibilizando principalmente materiais
gratuitos.

Suas paginas sao famosas por disponibilizar aos profissionais recursos riquissimos
que facilitam os atendimentos gerando diversas possibilidades para realizacao de:
avaliagoes, intervencoes, diagnésticos, acompanhamentos, dentre muitas outras formas
de contribuir com o desenvolvimento da aprendizagem daqueles que apresentam algum
tipo transtornos ou/e dificuldades.






